Forslag til generalforsamlingens beslutning:

Generalforsamling udtaler sin stgtte til at Bestyrelsen for Struer Sejlklub sammen med
det nyoprettede byggeudvalg i henhold til ekstraordinaer generalforsamlingsbeslutning
af 16. januar 2010, at salge et modul af klublokalerne svarende til ca. 72 m? til
Holstebro Struer Havn til den bedst opnaelige pris, saledes at Bestyrelsen og
byggeudvalget far det bedst mulige gkonomiske grundlag for at arbejde videre med
klubbens byggeplaner.

Forslaget skal ses pd baggrund af felgende fakta:
1. Det nuvaerende klublokale er rigeligt stor til de aktiviteter der foregar i klubben.

2. En reduktion af klublokalet til 2/3 af den nuvaerende stgrrelse vil betyde
forbedret fyringsgkonomi, forbedrede muligheder for indretning i hyggelige
afsnit i lokalet.

3. En reduktion af klublokalet til 2/3 af den nuvaerende stgrrelse vil ikke forringe
udlejningsmulighederne, idet der yderst sjeeldent har vaeret mere end 60 - 80
personer ved de selskaber der har lejet lokalet. Kgkkenfaciliteterne passer ogsa
bedre til selskaber af denne stgrrelse.

4. Et salg vil give en likviditet til det fremtidige byggeri - stor eller smat og
bevirke at man kan henvende sig til andre finansieringsmuligheder med stgrre
tryghed og trovaerdighed idet man derved har fjernet en usikkerhed i
finansieringen.

5. Et evt. kgb af serviceafsnittet tilhgrende Holstebro Struer Havn vil ud over en
kgbesum ogsa betyde udgifter til ombygning af disse faciliteter, hvilket herefter
har draenet klubkassen for mere end hvad der er godt.

6. Et salg af en del af klubhuset betyder at Struer sejlklub har imgdekommet et
stort gnske hos en samarbejdspartner og signaleret at ville noget med dette
samarbejde i forventning et forsat og udvidet samarbejde med alle havnens
brugere og gaestesejlere.

Et keb eller afvisning af salg er udtryk for at vores samarbejdspartner selv ma
Igse sine problemer og visioner for geestesejlere og havnens gvrige brugere og
Struer Sejlklub har dermed givet et forkert signal om Igsningens af fremtidens
problemer.



